GEMEINDE HAUSEN AM ALBIS

Leitfaden fiir Vergabe von Auftragen

Einleitende Bemerkung:

Kapitel I. ist fiir alle mit Auftragsvergaben betrauten Stellen der Gemeinde Hausen relevant;
die tibrigen Kapitel nur fiir jene Stellen, welche auch qualifizierte Verfahren (insb. solche mit
Ausschreibungen) durchfihren.

. Verfahrenswahl

1. Welche Verfahren sind zwingend?

Massgebend fiir die Verfahrenswahl sind die Auftragswerte (exkl. MwSt.), die je
nach Qualifikation als Liefer-, Dienstleistungs- oder Bauauftrag variieren.

Zur Verfliigung stehen 4 Verfahren (offenes, selektives, Einladungs-, und freihandi-
ges Verfahren), die nicht vermischt werden dirfen.

2. Die einzelnen Verfahrensarten nach kantonalem Vergaberecht

Offenes Verfahren:
Die Gemeinde schreibt den Auftrag 6ffentlich aus (auf simap.ch) und alle Anbieter

kdnnen Angebote einreichen.

Selektives Verfahren:

Der Auftrag wird &ffentlich ausgeschrieben. Alle Anbieter kdnnen einen Antrag auf
Teilnahme einreichen. Die Auftraggeberin bestimmt aufgrund von Eignungskriterien
die Anbieterinnen und Anbieter, welche Angebote einreichen durfen.

Einladungsverfahren:

Die Auftraggeberin bestimmt, welche Anbieter ohne Ausschreibung zur Angebotsab-
gabe eingeladen werden. Es miissen, wenn méglich, mindestens drei Angebote un-
terschiedlicher Anbieter eingeholt werden. Die Anbieter miissen geeignet sein. Lo-
kale Anbieter sollen nach Méglichkeit und Eignung zur Offertstellung eingeladen

werden.

Freihdndige Vergabe:

Die Auftraggeberin vergibt einen Auftrag direkt an einen Anbieter, ohne Ausschrei-
bung. Es handelt sich unterhalb der kantonalen Schwellenwerte um ein formloses
Verfahren. Méglich ist die Einholung von Konkurrenzofferten.

3. Freihindiges Verfahren mit Einholung von Konkurrenzofferten (vgl. auch Kap. 6)
» Unterhalb der kantonalen Schwellenwerte kénnen nebst einem Direktauftrag

auch Konkurrenzofferten eingeholt werden. Die Rechtsprechung hat dabei die Vo-
raussetzungen definiert, wann und wie dies moglich ist.

Wird das freihandige Verfahren durchgefiihrt, ist Transparenz wichtig: Die ange-
fragten Anbieter sind darauf hinzuweisen, dass die Offertanfrage im Rahmen eines
freihandigen Verfahrens mit Einholung mehrerer Konkurrenzofferten erfolgt.



Die Berechnung des Auftragswerts zur Bestimmung der Verfahrensart

Massgebend ist der Gesamtwert des Auftrags. Es ist jede Form der Abgeltung zu
berticksichtigen (also auch inklusive Nebenkosten, aber ohne Mehrwertsteuer). Die-

ser Wert ist fundiert festzulegen (anhand Kennwerte, Referenzpreisen, Richtoffer-
ten, nachvolliziehbarer Schatzung etc.). und zu dokumentieren.

* Ein érilich und sachlich zusammenhédngender Auftrag darf nicht kiinstlich aufge-
teilt werden, mit dem Ziel, die Auftragswerte zu unterschreiten und die einzelnen
Phasen freihandig an denselben Anbieter zu vergeben. Es ist aber zuldssig, ein
grosseres Gesamtprojekt in mehrere Etappen zu unterteilen und die jeweiligen
Vergabeverfahren zeitlich zu staffeln.

= Wird ein Auftrag in Lose aufgeteilt, ist die Gesamtheit dieser Lose fiir die Berech-
nung des Auftragswerts massgebend.

» Folgeauftrige und Optionen sind einzurechnen.

= Bei mehrjahrigen Vertriagen bestimmt sich der Auftragswert nach dem Gesamt-
wert, bei Vertragen mit unbestimmter Laufzeit anhand der jahrlichen Rate x 4.

= Die Laufzeit eines Dauerauftrags ist bereits in den Ausschreibungsunterlagen zu be-
grenzen (zulassige Maximaldauer: grundsétzlich langstens 5 Jahre).

» Werden Angebotspreise eingereicht, die zu einem héherstufigen Verfahren fiihren
wirden, muss die Verfahrensart nicht gedndert werden, wenn die korrekte Herlei-
tung der Schatzung in den Akten dokumentiert werden kann.

Schwellenwerte fiir Verfahren im Binnenbereich gemiss kantonaler Gesetzge-
bung in CHF ohne Mehrwertsteuer; nach Anhang 2 IV6B)

Es wird unterschieden zwischen einem Staatsvertragsbereich und einem Nicht-Staats-
vertragsbereich (auch Binnenbereich genannt). In den Staatsvertragsbereich fallen nur
Beschaffungen Gber hohen Schwellenwerten (Bauleistungen tber CHF 8.7 Mio.; Liefe-
rungen/Dienstleistungen tGber CHF 350 000.--). Ist das der Fall, sind zusatzliche Rége-

lungen zu beachten.

|

freihdndiges Einladungsver- | offenes / selektives
in CHF (exkl. MWST) Verfahren fahren Verfahren
Nicht-Staatsvertragsbereich / Binnenbereich
Nebenge-
unter 150’000 unter 250’000 | ab 250’000
Bau- werbe B
leistungen Haupt-
unter 300°000 unter 500000 | ab 500’000
gewerbe
Lieferungen unter 150°000
E unter 250°000 | ab 250’000
Dienstleistungen unter 150°000 B




Zum Bauhauptgewerbe zéhlen insbesondere alle tragenden Elemente eines Bau-
werks. Darunter fallen zum Beispiel Baumeister-, Maurer- und Betonarbeiten, (g.s.) Ge-
riistbauarbeiten, Aushub-, Bagger- und Traxarbeiten, Strassenbau (inkl. Belagsein-
bau), Spezialtiefbau (Pfahlungen, Baugrubensicherungen, Ankerarbeiten etc.), Stein-
hauer- und Steinbrucharbeiten, Abbruch- und Rickbauarbeiten sowie Beschaffung und
Verlegung eines Kunstrasen.

Zum Baunebengewerbe gehéren alle (ibrigen Bauarbeiten, namentlich: Maler-, Gip-
ser-, Dachdecker-, Plattenleger-, Spenglerei-, Heizungs-, Klima-, Liftungs-, Schreiner-,
Zimmerei-, Metallbau- sowie Sanitér- und Elektroinstallationsarbeiten. Im Einzelfall
muss immer gepriift werden, ob konkrete Bauarbeiten ein tragendes Element betreffen
— 50 kénnen Zimmerei- oder Metallbauarbeiten je nach Bauvorhaben ein tragendes
oder ein nichttragendes Element betreffen. Gértnerarbeiten konnen das Bauhaupt—
oder das Baunebengewerbe betreffen, je nach Tatigkeit. Planierungen, Maurerarbei-
ten, Pflasterungen sind z.B. dem Bauhauptgewerbe zuzurechnen.

Bei einem Lieferauftrag handelt es sich um die Beschaffung von beweglichen Giitern
(z.B. Schul- und Biromaterial, Brennstoffe, Maschinen und Geréte, Mobiliar, Fahr-
zeuge, IT-Hard- und Standardsoftware). Die Beschaffung erfolgt durch Kauf, Leasing,
Miete oder Pacht. Beweglich ist als weiter Begriff zu fassen und es werden auch unkor-
perliche Werte darunter subsumiert wie Immaterialgiterrechte und Daten.

6. Interne Richtlinien: Gemeinderatsbeschluss vom 3. Februar 2026 fiir freihdandige
Vergaben von Auftrigen unter Einholung mindestens einer Konkurrenzofferte (in
CHF, exkl. MwSt.)

Lieferungen tiber 15000
Dienstleistungen iiber 15000
Baunebengewerbe iiber 20000
Bauhauptgewerbe iiber 30000

Unterhalb dieser Werte kann in der Regel auf die Einholung einer Konkurrenzofferte verzich-
tet werden. Oberhalb der Werte ist ein begriindeter Verzicht im Einzelfall nach Ricksprache
mit der vorgesetzten Stelle méglich.



7.

Ausnahmen

= Das kantonale Recht regelt freihéndige Auftragserteilungen Gber den kantonalen

Schwellenwerten in Art. 21 Abs. 2-3 IV6B. Solche Direktvergaben haben sich auf eine
oder mehrere Ausnahmebestimmungen abzustiitzen. So kann ein Auftrag ausnahms-
weise unter bestimmten Voraussetzungen unabhéngig vom Wert direkt freihdndig ver-
geben werden. Abschliessend nennt das Gesetz die folgenden Tatbesténde:

a) Kein oder kein giiltiges Angebot

b) Unzulassige Wettbewerbsabrede

c) Technische oder kiinstlerische Besonderheiten oder Schutz geistigen Eigentums
und keine angemessenen Alternativen

d) Dringlichkeit aufgrund unvorhersehbarer Ereignisse

e) Ersetzung, Ergdnzung oder Erweiterung bereits erbrachter Leistungen («Folge-
beschaffungen»)

f) Prototypen oder neuartige Leistungen

9) Warenbdrsen

h) Liquidationsverkaufe

i) Folgeauftrag aus Planungs- oder Gesamtleistungswettbewerben/-studien

Gemaéss Rechtsprechung und Lehre sind diese Ausnahmebestimmungen restriktiv an-
zuwenden und die Gerichte verlangen regelméssig zwingende sachliche Grinde, die
nachzuweisen, zu dokumentieren und zu begriinden sind.

Aus den genannten Griinden darf auch auf die gemass interner Richtlinie gemass Ziff.
[I/6 vorgeschriebene Einholung einer Konkurrenzofferte verzichtet werden (Grund ist
jeweils anzugeben).

Sodann darf auch auf die Einholung einer Konkurrenzofferte verzichtet werden, wenn
die Wirtschaftlichkeit des Angebotes auf andere Weise sichergestellt ist und eine Kon-
kurrenzofferte auch aus ordnungspolitischen Griinden nicht angezeigt ist (z.B. geeigne-
tes Angebot liegt dermassen deutlich unter Schatzung/Richtofferte, dass eine Konkur-
renzofferte ganz offensichtlich chancenios bliebe).

Die Ausschreibung (zwingend im Einladungs-, selektiven und
offenen Verfahren)

Die Ausschreibungsunterlagen
Inhalt

* Die Vorlagen fiir die Gemeinde Hausen sind auf Laufwerk xxx.

* Gute Vorlagen fir die Ausschreibung stellt weiter die Baudirektion des Kantons Zi-
rich zur Verfiigung, https.//www.zh.ch/de/politik-staat/kanton/kantonale-verwal-
tuna/beschaffung-einkaeufe/hilfsmittel-beratung.html#293335812.

= Der konkrete Bedarf, der Gegenstand der zu beschaffenden Leistungen und die
zeitliche Umsetzung sind vor der Ausschreibung zu kléren und in den Ausschrei-
bungsunterlagen zu definieren. Dazu gehéren auch die Eckpunkte des spéteren
Vertragsverhilitnisses.



Wichtig ist in den Submissionsbedingungen die Unterscheidung von Teilnahmebe-
dingungen, Mindestanforderungen, Eignungs- und Zuschlagskriterien.

b. Teilnahmebedingungen, Mindest-/Mussanforderungen, weitere Eigenschaften und
technische Spezifikationen

Es gibt gesetzliche Teilnahmebedingungen, die Anbieter zwingend einhalten mis-
sen. Sie werden mit einer Selbstdeklaration abgefragt.

In den Ausschreibungsunterlagen kénnen funktionelle und technische Anforderun-
gen als Mindestanforderungen (Musskriterien) festgelegt werden. Diese sind von
den Anbietern zu erfiillen, werden mit ja/nein bewertet und ihre Nichterflllung fiihrt
zum Ausschluss des Angebots. Deshalb sollen nur zwingend notwendige Anforde-
rungen als Musskriterien genannt werden.

Uber diese Mindestanforderungen hinaus kénnen weitere erwiinschte Eigenschaf-
ten, die einen Mehrwert darstellen, definiert werden, die beim Zuschlagskriterium
"Qualitiit” in die Angebotsbewertung einfliessen. Die Abgrenzung zu den zwingend
einzuhaltenden Mindestanforderungen ist ebenso wie die fiir die Beurteilung mass-
gebenden Unterkriterien klar ersichtlich zu machen.

Technische Spezifikationen sind produktneutral vorzunehmen und dirfen nicht auf
einen bestimmten Anbieter zugeschnitten sein.

Unnétig detaillierte Vorgaben und die Ausrichtung der Ausschreibung auf die Be-
diirfnisse des bisherigen Auftragnehmers sind zu vermeiden.

c. Weitere Angaben

Regelung bezgl. Anpassung an die Teuerung.

Preisgestaltung, wie das Angebot einzureichen ist (insbesondere ob Pauschal-
preisangebote zuléssig sind oder nicht. Wenn sie zugelassen werden, dann nur auf
der Basis einer volistéandigen Leistungsbeschreibung; weiter ist der Bewertungsmo-
dus darzulegen).

Der spitere Vertragsentwurf ist beizulegen. Die Vorlagen fiir die Gemeinde Hau-
sen sind auf Laufwerk xxx. Gute Vorlagen fiir Vertrage sind weiter unter
https://www.kbob.admin.ch/de/mustervertraege-und-publikationen zu finden.

Termine sind mdglichst genau, aber realistisch festzulegen. Eine Terminbestim-
mung durch den Anbieter ist zu vermeiden, da sonst die Angebote nicht mehr vergli-
chen werden kdnnen.

Bei unbestimmter Laufzeit des spateren Vertragsverhéltnisses ist die Héchstdauer
(grundsétzlich maximal 5 Jahre) zu nennen.

Magliche spatere von der Vergabestelle gestiitzt auf die vorliegende Ausschreibung
vorzunehmende optionale Beschaffungen sind inhaltlich und zeitlich klar zu be-
stimmen. Der Auftragswert dieser Optionen ist bei der Festlegung der Verfahrensart
zu beriicksichtigen.

Eine Losaufteilung ist in den Ausschreibungsunterlagen offen zu legen.

Zu Teilangeboten, Varianten, Bietergemeinschaften und Subunternehmen sind
detaillierte Angaben je nach Beschaffungsgegenstand vorzunehmen. In der Regel
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sollten Varianten, Bietergemeinschaften und Subunternehmer zugelassen werden.
Bei Subunternehmerleistungen ist festzuhalten, welche charakteristischen Leistun-
gen weiterhin vom Hauptunternehmer zu erbringen sind.

Ein Hinweis, dass keine Preisverhandlungen durchgefiihrt werden, ist nicht not-
wendig, aber sinnvoll.

Eine Prasentation ist ein mogliches zuldssiges Zuschlagskriterium. Eine Prasenta-
tion kann ebenfalls sinnvoll sein, um die Angaben von Anbietern, ihre Angebote so-
wie eine erste Bewertung der Zuschlagskriterien zu priifen. Die Durchfiihrung der
Préasentation kann auch bloss vorbehalten werden.

Wichtig sind sodann Hinweise zum Ablauf der Stellung von Fragen und deren Be-

antwortung sowie einer allfalligen Durchfiihrung von Begehungen. Diese kann als

obligatorisch bezeichnet werden, was dazu fihrt, dass nicht teilnehmende Anbieter
vom Verfahren ausgeschlossen werden miissen.

Okologie / Nachhaltigkeit: Beim Leistungsbeschrieb (technische Spezifikationen,
Leistungsverzeichnis) besteht ein grosses Ermessen zur Vorgabe von 6kologischen
Mindestanforderungen zu Produkten und zur Ausflihrung (z.B. elektrischer Antrieb
bei Fahrzeugen, Verwendung biologisch angebauter Lebensmittel, Bau mit Holz aus
nachhaltiger Holzwirtschaft oder nach anerkannten Standards, Vorgabe LED-
Leuchtmittel statt Halogen etc.). Es konnen Zertifikate und Labels als Nachweise
verlangt werden. Unzuldssig sind Anforderungen oder Zuschlagskriterien wie Dis-
tanzen zum Einsatzort oder lokale Leistungsféhigkeit. Bewertet werden darf die Re-
aktionszeit, wenn dies sachlich begriindet ist.

Bei der Beurteilung von Eignungs- und/oder den Zuschlagskriterien konnen Refe-
renzen geprift werden (vgl. dazu Kap. 2 und 3). In den Unterlagen kann ein Vorbe-
halt aufgenommen werden, wonach sich die Auftraggeberin in Zweifelsfallen vorbe-
hélt, weitere Referenzen einzuholen.



2. Eignungskriterien

a. Grundsitze:

Eignungskriterien beschreiben die Anforderungen, welche an den Anbieter (und
nicht an das Angebot) gestellt werden: sie sind anbieterbezogen.

Sie beziehen sich auf die fachliche, organisatorische, wirtschaftliche oder finan-
zielle Eignung.

Eignungskriterien miissen sachgerecht sein und diirfen nicht zu einer unnétigen
Eingrenzung des Marktes flhren.

Die vom Anbieter beizubringenden Nachweise zur Priifung der Eignungskriterien
sind festzulegen und dazu Formulare beizulegen.

Eignungskriterien sind Ausschlusskriterien. Sie kénnen in der Regel nur erfuillt
oder nicht erfiillt werden. Sind sie nicht erfullt, fiihrt dies zum Ausschluss des Ange-

bots.

Eignungskriterien sind immer klar von den Zuschlagskriterien abzugrenzen. Eine
Doppelpriifung ist unzuléssig und eine bei der Eignungsprifung festgestelite Mehr-
eignung darf grundsatzlich nicht in die Beurteilung der Angebote mit einfliessen. Es
ist aber méglich, bei der Priifung der Eignung dieselben Kriterien wie bei der Zu-
schlagspriifung zu verwenden, wenn diese graduierbar sind, und eine tber eine
fachliche Mindestanforderung hinausgehende Mehreignung bei den Zuschlagskrite-
rien zu beriicksichtigen

Referenzen konnen zum Beispiel tiber die Unternehmung als solche im Rahmen
der Eignungspriifung verifiziert werden.

Ein Vorbehalt in den Ausschreibungsunterlagen ist méglich, wonach die Auftragge-
berin im Zweifelsfall weitere Unterlagen wie zum Beispiel einen aktuellen Betrei-
bungsregisterauszug und Referenzauskiinfte verlangen kann.

b. Wichtiges

Wenn Referenzauskiinfte eingeholt werden:
- Vorgangig sollte ein Katalog vorbereitet werden, mit Fragen, welche den Re-
ferenzpersonen gestellt werden sollen.

- Das Telefongesprich ist schriftlich in einer Aktennotiz festzuhalten, insbe-
sondere zu den angefragten Referenzpersonen, zum Inhalt der Auskunft, Zeit-
punkt der Anfrage/Auskunft, Zeitpunkt erfolglose Kontaktierung.

- Nur Referenzen priifen, die vom Anbieter genannt worden sind.

- Eigene Referenzen diirfen beriicksichtigt werden, aber nicht nur: es sind im-
mer auch die vom Anbieter angegebenen externen Referenzpersonen anzu-
fragen.

Keine unnétige Marktbegrenzung durch zu hohe und nicht sachgerechte Anforde-
rungen. Mit Eignungskriterien sollten nur — aber immerhin — diejenigen Bewer-
ber/Anbieter ausgeschlossen werden, die nicht in der Lage sind, den Auftrag aus-
flihren zu kénnen.

Unzulissige / nicht sinnvolle Kriterien sind: lokale Leistungsfahigkeit, frihere
Ausfiihrung von &ffentlichen Auftragen, Nachweis von mehr als 3 Referenzobjekten



¢. Eignungskriterien in der Gemeinde Hausen

In der Gemeinde Hausen sind die Eignungskriterien geméss den Anhédngen 1 -4 zu
verwenden

Abweichungen sind zu begriinden und von der vorgesetzten Stelle genehmigen zu
lassen.

3. Zuschlagskriterien

a. Grundsitze

Zuschlagskriterien sind angebotsbezogen: bewertet wird das konkrete Angebot,
wie es eingereicht wird.

Zuschlagskriterien haben objektiv zu sein und dirfen keine vergabefremden As-
pekte beinhalten.

Keine Kriterien auffiihren, die nicht gepriift werden.

Eine Konkretisierung durch Unterkriterien ist gesetzlich vorgeschrieben und wich-
tig.

Die Beschrankung auf ein Kriterium (Preis) bildet in der Gemeinde Hausen dann der
Regelfall, wenn zu erwarten ist, dass die angebotenen Leistungen objektiv gleich-
wertig sind, und kein Bedarf flr weitere Kriterien besteht

fur weitere Zuschlagskriterien neben dem Kriterium Preis: Auftragsanalyse,
Schlisselpersonen, Qualitat (mit Unterkriterien), Zweckmissigkeit, Termine,
technische Werte, Asthetik, Betriebskonzept, Nachhaltigkeit, Kundendienst,
Lehrlingsausbildung, Infrastruktur.

Lehrlingsausbildung: Ist im Nicht-Staatsvertragsbereich zwingend mit einer Ge-
wichtung von 5- 10% aller Kriterien. Im Staatsvertragsbereich ist das Kriterium unzu-
l&ssig. Bewertet wird der Lehrlingsanteil, also das Verhéltnis zur Gesamtmitarbeiter-
zahl, wie folgt: Das Angebot mit dem héchsten Lehrlingsanteil erhalt die maximale
Punktzahl! - vorausgesetzt, diese Lehrlingszahl steht im brancheniiblichen Verhaltnis
zur Mitarbeiterzahl; gar keine Lehrlingsbeschaftigung ergibt 0 Punkte; dazwischen
erfolgt die Punkteverteilung linear (vgl. dazu Anhange 1-4).

b. Gewichtung der Zuschlagskriterien

Die Angabe einer prozentualen Gewichtung der Zuschlagskriterien ist gesetzlich
vorgeschrieben. Die Gewichtung allfalliger Unterkriterien ist nicht zwingend offenzu-
legen, ist aber sinnvoll, da so Transparenz geschaffen wird.

Das Kriterium Preis ist geméass Rechtsprechung nie unter 20% zu gewichten. Eine
so tiefe Gewichtung bildet die Ausnahme und ist nur bei sehr komplexen und an-
spruchsvollen Vorhaben sinnvoll. Sie muss entsprechend begriindet werden kén-
nen.

Im Regelfall ist empfehlenswert, bei nicht komplexen Vorhaben das Kriterium Preis
nicht unter 60 % zu gewichten. Je tiefer das Kriterium Preis festgesetzt wird, desto
héher sind die Anforderungen, die an den Detaillierungsgrad der iibrigen qualitati-
ven Kriterien gestellt werden. Bei einfachen Beschaffungen (Lieferungen, einfache
Bauarbeiten, standardisierten Dienstleistungen) kann das Kriterium Preis héher ge-
wichtet werden. Je komplexer eine Leistung ist, desto tiefer darf der Preis gewichtet
werden.



= Die Anhinge 1-4 halten fest, wie die Zuschlagskriterien in der Gemeinde Hausen
gewichtet werden.

c. Unzuldssige/kritische Kriterien

= Unzulissig sind vergabefremde, diskriminierende (struktur-, regional,- oder steuer-
politisch motivierte) und unklare Kriterien wie Lénge von Anfahrtswegen, Ortskennt-
nisse- und Ortsbezug, soziale Beschaftigungspolitik (ausgenommen Lehrlingsausbil-
dung), allgemeiner Eindruck der Offerte, Vollsténdigkeit der Offerte.

= Nicht geeignet sind Zuschlagskriterien, die sich nicht auf den konkreten Beschaf-
fungsgegenstand bzw. die Qualitat des Angebotes beziehen.

d. Zuschlagskriterien in der Gemeinde Hausen

» In der Gemeinde Hausen sind die Zuschlagskriterien gemass den Anhdngen 1 —4
zu verwenden

»  Abweichungen sind zu begriinden und von der vorgesetzten Stelle genehmigen zu
lassen.



1.

Angebotspriifung

Grundsatze

= Nach Eingang der Angebote erstellt die Auftraggeberin ein Offertéffnungsproto-
koll, das auf Verlangen bis spatestens nach der Zuschlagserteilung allen Anbietern
zugestellt wird.

* Im Anschluss erfolgt zuerst die formelle Priifung:
- Rechtzeitigkeit
- Vollstandigkeit
- Angebot unterzeichnet
- Keine Abanderungen / Vorbehalte
- Teilnahmebedingungen, Muss- und Eignungskriterien sind erfiillt

= Erst dann erfolgt die inhaltliche, materielle Priifung:
- inhaltliche Anforderungen
- Erfillung Muss-Kriterien
- Erfillung von Eignungskriterien
- Bewertung von Zuschlagskriterien
- ungewdéhnlich niedrige Angebote

Ausschlussgriinde

Ausschlussgrund Unvollstéindigkeit des Angebots

= Formelle Mangel:
- Die Unvolistandigkeit hat wesentliche Punkte zu betreffen.
- Unwichtige Beilagen zum Angebot dirfen nachgereicht werden.
- Immer ein Formmangel ist die fehlende Unterschrift auf dem Angebotsfor-
mular; ebenso sind verspitete Angebote ungiiltig.

Ausschlussgrund Anderung der Ausschreibungsunterlagen

= Angebote mit abgeanderten Leistungsverzeichnissen sind auszuschliessen.

= Vorbehalte der Anbieter im Angebot filhren ebenfalls zum Ausschluss. Betreffen sie
nur untergeordnete Punkte, sind sie als unbeachtlich zu erkléren.

Nichterfiillung der Teilnahmebedingungen, Muss- und Eignungskriterien
= Teilnahmebedingungen gemass Selbstdeklaration des Anbieters priifen

» Relativ grosses Ermessen der Vergabestelle bei der Priifung der Muss- und Eig-
nungskriterien.
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3.

4,

5.

Riickfragen der Vergabestelle und Unternehmergespréche zu den Angeboten:
» Telefonische und schriftliche Riickfragen diirfen nur der Erlduterung der Angebote

dienen und nicht zu Angebotsanderungen flhren.

Dies gilt auch fiir Unternehmergespréche: liber den Leistungsinhalt und die Preise
darf nie verhandelt werden. Eine Ausnahme ist das freihdndige Verfahren.

Nur offensichtliche Rechnungs- und Schreibfehler dirfen korrigiert werden: sol-
che liegen grundsatzlich nur dann vor, wenn eine Korrektur ohne Nachfrage beim
Anbieter vorgenommen werden kann.

Nur in Ausnahmefallen sind Bereinigungen der Angebote erlaubt (beispielsweise,
wenn Unklarheiten in den Ausschreibungsunterlagen dazu gefiihrt haben, dass die
Angebote nicht vergleichbar sind). Ob und wie eine Bereinigung erfolgen soll, ist mit
der vorgesetzten Stelle abzusprechen.

Preisbewertung
= Die Festlegung der Preiskurve erfolgt immer nur linear: Preisspanne ausgehend

vom glinstigsten Angebot, Nullpunkt bei 30 - 50 % Uber dem gunstigsten gultigen
Angebot, im Ausnahmefall und bei komplexen Planerleistungen bei 75%.

Das Preisbewertungsmodell muss nicht vorgéngig bekannt gegeben werden.

Das Festlegen einer preislichen Untergrenze ist unzulassig.

Beispiel: Bauauftrag ausgeschrieben mit folgenden Kriterien:

Preis 80% = 80 Pkt.
Qualitét (mit detaillierten Unterkriterien) 15% = 15 Pkt.
Lehrlingsausbildung 5% = 5 Pkt.

Bewertung Angebotspreise:

CHF 100 000 (preislich tiefstes Angebot) 80 Pkt.
CHF 125 000 40 Pkt.
CHF 150 000 00 Pkt.

Umgang mit preislich ungew6hnlich niedrigen Angeboten
= Ziel der Nachfrage ist: Einhaltung von Arbeitsbedingungen (Gesamtarbeitsver-

trage etc.) und Vertragserfiillung méglich/sichergestelit.

Die Einhaltung nicht nur bestatigen lassen, sondern es sind konkrete Fragen zum
Angebot zu stellen und zusétzlich Unterlagen, Kalkulationen etc. einzuholen. Riick-
fragen sollen prazise gefasst sein und sich auf die vermuteten heiklen Punkte einer Offerte

beziehen.
Androhung Ausschluss vornehmen mit Fristansetzung.

Mustervorlage des Kantons verwenden, vgl. https://www.zh.ch/de/politik-staat/kan-
ton/kantonale-verwaltung/beschaffung-einkaeufe/hilfsmittel-bera-
tung.html#320823025

Bei Einhaltung von Teilnahmebedingungen und Auftragsbedingungen ist der Zu-
schlag zu erteilen, auch wenn das Angebot ungewdhnlich niedrig ist.
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6.

7.

Bewertung der librigen Zuschlagskriterien
= Die Begriindung der Bewertung der Angebote in Bezug auf die festgelegten Zu-

schlagskriterien ist méglichst gut und nachvollziehbar zu dokumentieren (z.B. Be-
wertungsmatrix mit kurzen Kommentaren).

Zum Beispiel kdnnen auf einer Skala von 0 bis 5 Noten erteilt werden, die mit der
vorgesehenen Gewichtung multipliziert werden. Dies ergibt pro Kriterium bzw. Un-
terkriterium eine Punktzahl.

Es ist fiir alle Kriterien dieselbe Bewertungsmethode zu verwende, also keine unter-
schiedliche Notenskalen. Rundungen sind zu vermeiden.

= Die Punktezuteilung ist stichwortartig zu begriinden.

Unternehmervarianten

= Als Unternehmervarianten gelten Angebote, mit denen das Ziel der Beschaffung auf

andere Art als vom Auftraggeber ausgeschrieben erreicht werden kann. Sie betref-
fen die Leistung (Projektvariante) oder die Ausfiihrung (Ausflihrungsvariante).

Keine Varianten und somit unzulassig sind Abweichungen zu den Vergitungsarten.

Unternehmervarianten sollten im Verfahren zugelassen werden. Sie kénnen kosten-
sparendere oder technisch ausgereiftere Méglichkeiten im Vergleich zum eigenen
Amtsvorschlag eréffnen. Der Nachweis der Gleichwertigkeit von Variante und Amts-
vorschlag obliegt dem Anbieter.

Die Vergabestelle hat sich mit einer zuldssigen Variante sachlich auseinanderzuset-
zen und sie zu prufen. Sie verflgt gemass der Rechtsprechung bei dieser Beurtei-
lung von zulassigen Varianten lber weites Ermessen, und muss eine Variante nicht
beriicksichtigen, wenn sie von der Gleichwertigkeit nicht GUberzeugt ist.

IV. Verfliigungen, Umgang mit Anfragen und Vertragsabschluss

1.

Verfiigungen

= Der Zuschlag schliesst das Beschaffungsverfahren ab. Diese Verfligung erméch-

tigt die Gemeinde, nach Ablauf der Rechtsmittelfrist mit dem Zuschlagsempfan-
ger einen Vertrag Uber die im Vergabeentscheid bezeichnete Beschaffung abzu-
schliessen. Ein vorzeitiger Vertragsabschluss ist unzuldssig. Wenn eine Submissi-
onsbeschwerde eingereicht und ihr aufschiebende Wirkung erteilt wird, ist ein Ver-
tragsabschluss ebenfalls nicht zulassig.

Die Zuschlagsverfiigung ist allen Anbietenden zusammen mit Zu- bzw. Absage-
schreiben mitzuteilen und im offenen/selektiven Verfahren sowie bei freihdndigen
Vergaben im Staatsvertragsbereich zu publizieren.

Ist ein Angebot auszuschliessen, so ist dies separat zu verfligen. Bei offenen Ver-
fahren ist diese Verfligung zusammen mit der Zuschlagsverfugung mitzuteilen.

Muss das Verfahren abgebrochen werden oder der Zuschlag widerrufen werden, ist
dies auch zu verfugen. Dazu ist ein wichtiger Grund erforderlich und die Voraus-
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setzungen sind kritisch zu priifen. Solche wichtigen Griinde sind beispielsweise An-
gebotspreise, die zu mehr als 25% iber der realistischen Schatzung der Vergabe-
stelle liegen oder der grundsatzliche Verzicht auf die Realisierung des Vorhabens.

Wichtig ist, dass immer die formell fiir die Vergabestelle zustéandige Stelle die
Vergabebeschliisse fallt und eréffnet bzw. in ihrem Beschluss Erméchtigung zur Er-
offnung regelt.

2. Die Begriindungen der Verfiigungen und der Umgang mit Anfragen:

Die Verfiigungen miissen summarisch begriindet werden. Bei Zuschlagen sind
nebst der Verfahrensart der Name des Zuschlagsempfangers, der Gesamtpreis des
beriicksichtigten Angebots sowie die massgebenden Merkmale und Vorteile des be-
rlicksichtigten Angebots. zu nennen.

Im Einzelfall ist eine ausfiihrliche Begriindung im Begleitschreiben zur Verfligung
sinnvoll: so bei Ausschliissen von Angeboten, dem Abbruch von Verfahren, bei Wi-
derruf einer bereits erfolgten Zuschlagserteilung sowie bei grésseren / umkampften
Beschaffungsvorhaben. Dieselbe Uberlegung ist anzustellen, wenn nicht dem preis-
lich tiefsten Angebot der Zuschlag erteilt wird.

Fakultativ kann auch bei grésseren Beschaffungsvorhaben bei der Eréffnung der
Verfiigungen ein Gespriach angeboten werden. Dabei erléutert die Vergabestelle
ihren Vergabeentscheid mindlich.

Die nichtberticksichtigten Anbieter kdnnen zusétzlich eine vertieftere Begriindung
verlangen. Wird dies verlangt, ist umgehend zu reagieren, da so eine Beschwerde
verhindert werden kann.

Die Bewertungsmatrix kann und soll auf Anfrage hin offengelegt werden, wobei
vertrauliche Angaben (iber andere Anbieter darin abzudecken sind. Die Begrin-
dung, das Angebot der Firma X sei das vorteilhafteste gunstigste oder ,beste Erfal-
lung der Zuschlagskriterien* geniigt nicht.

In keinem Fall darf einem Anbieter Einblick in Angebote seiner Konkurrenten ge-
wahrt werden.

3. Der Vertrag:

Die Zuschlagsmitteilung erfolgt mit dem Hinweis, dass der Vertragsabschluss unter
dem Vorbehalt eines Rechtsmittelverfahrens (und allfallig weiterer Vorbehalte wie
Krediterteilung, Baubewilligungen usw.) beabsichtigt ist. Dabei kann auch der Hin-
weis auf eine phasenweise Freigabe der einzelnen Leistungen erfolgen.

Der Vertrag darf erst abgeschlossen werden, wenn feststeht, dass innert der 20-ta-
gigen Rechtsmittelfrist keine Beschwerde eingegangen ist. Diese zwanzig Tage
sowie eine zusatzliche Frist von 5 Tagen sind abzuwarten, damit kiar ist, dass keine
Beschwerde eingegangen ist. Falls eine Beschwerde eingegangen ist, darf der Ver-
trag dann abgeschlossen werden, wenn das Verwaltungsgericht der Beschwerde
keine aufschiebende Wirkung erteilt hat.

Der Inhalt des Vertrags darf nicht bzw. hochstens marginal vom Gegenstand des
Beschaffungsvorhabens abweichen.
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V. Stolpersteine und Merkpunkte

>

>

Regionale und soziale Gesichtspunkte (Anbieter aus der Gemeinde oder mit Mitarbei-
tern aus der Region) oder bisherige gute Erfahrungen mit einem Anbieter kbnnen im
freihdndigen Verfahren und im Einladungsverfahren, nicht aber im Rahmen der Ange-
botsbewertung im selektiven oder offenen Verfahren beriicksichtigt werden. Beim Ein-
ladungsverfahren ist zu beachten, dass solche Aspekte nur bei der Wahl der einzula-
denden Anbieter, nicht mehr aber bei der Bewertung der eingereichten Angebote
beriicksichtigt werden kénnen.

Unklar definierte Vorhaben und Rahmenbedingungen: die Auftraggeberin muss vor
der Ausschreibung klaren, was sie in welchem Zeitraum planen und bauen will. Die zu
beschaffenden Leistungen sind klar und vollstandig zu beschreiben.

Die Auftragswertberechnung hat umfassend zu erfolgen: alle Leistungsphasen und
Optionen sind einzurechnen.

Vorbefassung beachten — Unwissenheit schiitzt nicht vor Beschwerden. Magliche In-
teressenkonflikte zu mit Vorleistung fiir die Ausschreibung befassten Anbietern sind kri-
tisch zu prufen. Vorleistungen eines potenziellen Anbieters sind in den Ausschrei-
bungsunterlagen offen zu legen.

Nicht alles fiihrt zu einer unzuldssigen Vorbefassung: Die friihere Leistungserbrin-
gung, so auch bei der Ausfiihrung einer einzelnen Etappe, stellt grundsétzlich einen
eigenstandigen Auftrag dar, der in der Regel keine Vorbefassung des Zuschlagsemp-
fangers fir zeitlich spéater auszufiihrende Abschnitte bewirkt.

Vorgangig bekannt gegebene Unterkriterien, die Nennung der verlangten Nachweise
und der vorgesehenen Gewichtung schaffen Transparenz und sind das beste Mittel ge-
gen Beschwerden

Unzulédssige und iiberfliissige Kriterien vermeiden
Fehler bei der Bewertung

- Fehlerguelle Nr. 1: die Preisangebote werden nicht korrekt bewertet (vgl.
Ziffer lll. 4).

- Fehlerquelle Nr. 2: Die Bewertungsmatrix ist nicht kongruent zu den vor-
gangig bekannt gegebenen Kriterien: es sind nur — aber alle — Kriterien zu
bewerten, die in den Ausschreibungsunterlagen aufgefiihrt wurden.

- Fehlerguelle Nr. 3: die Zuschlags- oder Eignungskriterien und/oder die Be-
wertung werden auf den ,Wunschanbieter ausgerichtet. Dabei werden un-
zulassige Kriterien aufgestellt oder aber bei der Bewertung der einzelnen
Kriterien das Ermessen Uberschritten.

Eine gute und nachvollziehbare Begriindung des Vergabeentscheids hilft Be-
schwerden zu vermeiden.

Namens der politischen Gemeinde Hausen am Albis

Der Geme,i:f / prasident Der Gemeindeschreiber

/o {
(ﬁ . (1.
Christoph Rohner
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Anhidnge 1 -4 Eignungs- und Zuschlagskriterien

Anhang 1
Anhang 2
Anhang 3

Anhang 4

Bauleistungen einfach
Bauleistungen komplex
komplexe Dienstleistungen / Planerleistungen

Lieferungen / IT Hardware
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Anhang 1

Bauleistungen einfach

Eignungskriterien

Beschrieb

Nachweis

nelle Ressourcen

Lage, die Arbeiten zu den
verlangten Lieferergebnis-
sen gemass Projektzeit-
plan durchzufiihren und
abzuschliessen. Er zeigt
auf, Uber welche perso-
nellen Ressourcen er ver-
figt und mit welchen Per-
sonen / Funktionen er den
Auftrag fristgerecht und in
erwarteter Qualitat abzu-
wickeln gedenken.

EK1 Wirtschaftliche / finanzielle Leistungsfahigkeit
EK1.1 | Solventes Unterneh- Die Anbietenden sind aus | Ausgefiillte Selbstdeklaration.
men wirtschaftlicher Sicht fiir Auf Nachfrage sind weitere Nachweise nach-
die Erfillung des Auftra- zureichen (z.B. Jahresrechnungen, Betrei-
ges geeignet, indem sie bungsregisterauszug, etc.)
wirtschaftlich/finanziell
aufrecht stehen.
EK1.2 | Versicherung Die Anbietenden verfigen | Ausgefiilites Angebotsformular.
Uber eine Betriebshaft- Auf Nachfrage ist eine Bestatigung der Versi-
pflichtversicherung mit ei- | cherungsdeckung nachzureichen
ner Deckungssumme von
mindestens CHF 10 Mio.
pro Ereignis (fur Sach-,
Personen- und Vermo-
genschaden zusammen).
EK2 Fachliche / technische / personelle Leistungsfihigkeit
EK2.1 | Erfahrung Anbieter | Fundierte Erfahrung des Mindestens zwei in Bezug auf Auftrags-
Anbieters summe und Komplexitat vergleichbare Refe-
renzen, ausgefiihrt in den letzten finf Jahren;
Ausgefiilltes Angebotsformular
EK2.2 | Ausreichend perso- Der Anbieter ist in der Eigener Beschrieb des Projektteams inkl.

Cvs.

Zuschlagskriterien

Beschrieb

wich-
tung

Nachweis

ZK1

Preis

65 %

= Gemass Vorgaben in
Offertdeckblatt/Leis-
tungsverzeichnis

* Pauschalangebote sind |
nicht zuléssig

= Angebote mit unrealis-
tisch tiefen Einheits-
preisen (0.00 bzw. 1.00
Preisen), umgelagerten
Einheitspreisen etc.
werden ausgeschlos-
sen

Offertdeckblatt/Leistungsverzeich-
nis vollsténdig ausgefiillt

ZK2

Qualitat

25 %

16



Fachkompetenz und
Verflgbarkeit der
Schliisselpersonen:

Erfahrung der Schliissel-
personen und ihrer Stell-
vertreter (2 Referenzob-
jekte und gute Refe-
renzauskiinfte dieser
Schiiisselpersonen zur
Ausfiihrung, hinsichtlich
Grosse und Komplexitat
vergleichbar)
Verfligbarkeit der Schlis-
selpersonen (mindestens
zu 50% verfiigbar und be-
teiligt)

Referenzen und Angaben gemass
Angebotsformular

ZK3

Lehrlingsausbildung

10 %

Bewertet wird das prozen-
tuale Verhaltnis der Ge-
samtzahl der bei den An-
bietenden angestellten
Lernenden zu den Voll-
zeitstellen.

Das Angebot mit dem
héchsten Anteil Lernen-
den erhalt die Maximal-
punktzahl (offene Skala).
Angebote ohne Lernende
erhalten 0 Punkte.

Angebotsformular
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Anhang 2

Bauleistungen komplex

Eignungskriterien

Beschrieb

Nachwels

EK1

Wirtschaftliche / finanzielle Leistungsfahigkeit

EK1.1

Solventes Untemehmen | Die Anbietenden
sind aus wirtschaftli-
cher Sicht fiir die Er-
fiillung des Auftra-
ges geeignet,

indem sie wirtschaft-
lich/finanziell auf-
recht stehen.

Ausgefiilite Selbstdekiaration.

Auf Nachfrage sind weitere Nachweise nach-
zureichen (z.B. Jahresrechnungen, Betrei-
bungsregisterauszug, efc.)

EK1.2

Die Anbietenden
verfiigen Gber eine

| Betriebshaftpflicht-
versicherung mit ei-
ner Deckungs-
summe von mindes-
tens CHF 10 Mio.
pro Ereignis (fiir
Sach-, Personen-
und Vermdgenscha-
den zusammen).

Versicherung

Ausgefiilites Angebotsformular.
Auf Nachfrage ist eine Bestatigung der Versi-
cherungsdeckung nachzureichen

EK2

Fachliche / technische /

rsonelle Leistungsfahigkeit

EK2.1

Erfahrung Anbieter Fundierte Erfahrung

des Anbieters

Mindestens zwei in Bezug auf Auftragssumme
und Komplexitat vergleichbare Referenzen,
ausgefinrt in den letzten fiinf Jahren;
Ausgefiilltes Angebotsformular

EK2.2

Der Anbieter ist in
der Lage, die Arbei-
ten zu den verlang-
ten Lieferergebnis-
sen gemass Projekt-
zeitplan durchzufiih-
ren und abzuschlies-
sen. Er zeigt auf,
{iber welche perso-
nellen Ressourcen
er verflgt und mit
welchen Personen /
Funktionen er den
Auftrag fristgerecht
und in erwarteter
Qualitét abzuwickeln
gedenken.

Ausreichend personelle
Ressourcen

Eigener Beschrieb des Projektteams inkl.
CVs.

Zuschlagskriterien

Beschrieb

Nachweis Gewichtung

ZK1

Preis

40 %

| = Gemass Vorga-
ben in Offert-
deckblatt/Leis-
tungsverzeichnis

= Pauschalange-
bote sind nicht
zulassig

= Angebote mit un-
realistisch tiefen
Einheitspreisen

(0.00 bzw. 1.00

Offertdeckblatt/Leis-
tungsverzeichnis voll-
standig ausgefiilit
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Preisen), umgela-
gerten Einheits-
preisen efc. wer-
den ausgeschlos-
sen

ZK2

Qualitat

50 %

Technischer Wert des
Angebots:

Zweckmassigkeit
des technischen
Konzepts, des
gewahlten Bau-
ablaufs und der
Bauvorgange.
Konzept des Ma-
schinen- und
Fahrzeugeinsat-
zes
Installationskon-
zept

Aufbau der
Baustellenorgani-
sation (Organi-
grammy)

Bauzeit- und Ter-
mingewdhrleis-
tung

Vorgehenskonzept zu
diesen Detailkriterien

25 %

Fachkompetenz und
Verfugbarkeit der
Schiliisselpersonen:

Erfahrung der
Schiiisselperso-
nen und ihrer
Stellvertreter (2
Referenzobjekte
und gute Refe-
renzauskiinfte
dieser Schliissel-
personen zur
Ausfithrung, hin-
sichtlich Grosse
und Komplexitat
vergleichbar)
Verfiigbarkeit der
Schlisselperso-
nen (mindestens
zu 50% verfugbar
und beteiligt)

Referenzen und Anga-
ben geméass Formular
XX

20 %

Projektbezogenes Quali-
tatsmanagement:

Definition der
Qualitatsschwer-
punkte
Lenkungsmecha-
nismen und de-
ren geschatzte
Wirkung

Darstellung PQM

5%

ZK3

Lehrlingsausbildung

10 %
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Bewertet wird das
prozentuale Verhalt-
nis der Gesamtzahl
der bei den Anbie-
tenden angestellten
Lemenden zu den
Vollzeitstellen.

Das Angebot mit
dem héchsten Anteil J
Lemenden erhilt die
Maximalpunktzahl
(offene Skala). An-
gebote ohne Ler-
nende erhalten 0
Punkte.

Angebotsformular
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Anhang 3

Komplexe Dienstleistungen / Planerleistungen

Eignungskriterien Beschrieb

Nachweis

EK1

Wirtschaftliche / finanzielle Leistungsfihigkeit

EK1.1

Solventes Untemehmen Die Anbietenden sind aus
wirtschattlicher Sicht fir die
Erflillung des Auftrages ge-
eignet,

indem sie wirtschaftlich/fi-
nanziell aufrecht stehen.

Ausgefiilite Selbstdeklaration.

Auf Nachfrage sind weitere Nachweise nachzu-
reichen (z.B. Jahresrechnungen, Betreibungsre-
gisterauszug, etc.)

EK1.2

Versicherung Die Anbietenden verfiigen
iiber eine Betriebshaftpflicht-
versicherung mit einer De-
ckungssumme von mindes-
tens CHF 10 Mio. pro Ereig-
nis (fiir Sach-, Personen-
und Vermégenschaden zu-
sammen).

Ausgefiilites Angebotsformular.
Auf Nachfrage ist eine Bestétigung der Versiche-
rungsdeckung nachzureichen

EK2

Fachliche / technische / personelle Leistungsfahigkeit

EK2.1

Erfahrung Anbieter Fundierte Erfahrung des An-
bieters

Mindestens drei in Bezug auf Auftragssumme und
Komplexitit vergleichbare Referenzen, ausgefiihrt
in den letzten fiinf Jahren;

Ausgefiilites Angebotsformular

EK2.2

Ausreichend personelle Der Anbieter ist in der Lage,
Ressourcen die Arbeiten zu den verlang-
ten Lieferergebnissen ge-
mass Projektzeitplan durch-
zufiihren und abzuschlies-
sen. Er zeigt auf, Gber wel-
che personellen Ressourcen
er verfugt und mit welchen
Personen / Funktionen er
den Auftrag fristgerecht und
in erwarteter Qualitit abzu-
wickeln gedenken.

Eigener Beschrieb des Projektteams inkl. CVs.

 Zuschlagskriterien Beschrieb

Nachweis wich-
| tung

ZK1

Preis

30 %

Honorar nach Baukosten

Offertdeckblatt vollsténdig ausgefulit 25%

Durchschnittlich offerierter
Stundenansatz fiir Zusatz-
leistungen

Offertdeckblatt volisténdig ausgefliilt 5%

ZK2

Qualitat

65 %

Auftragsanalyse = Aufgabensteliung, Projek-
tanforderungen und deren
Gewichtung erfasst

= Wesentliche Risiken, wel-
che die Ausfilihrung ge-
fahrden, erkannt

»  QOptimierungsméglichkei-
ten aufgezeigt

Auftragsanalyse zu den Detailkriterien 25%
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Fachkompetenz und Ver-
figbarkeit der Schliissel-
personen:

= Erfahrung der Schliissel-
personen und ihrer Stell-
vertreter (2 Referenzob-
jekte und gute Refe-
renzauskiinfte dieser
Schliisselpersonen zur
Ausfiihrung, hinsichtlich
Grésse und Komplexitat
vergleichbar)

= Verfligbarkeit der Schiiis-
selpersonen (mindestens
zu 50% verfiigbar und be-
teiligt)

Referenzen und Angaben gemass For- | 25 %

mular

Vorgehenskonzept

= Setzen der Meilensteine

» Einplanen der Entschei-
dungen von Behérden
und Gremien

= Zweckmassigkeit des
Vorgehens und der einge-
setzten Mittel

Vorgehenskonzept 10 %

Projekibezogenes Quali-
tadtsmanagement:

= Definition der Qualitats-
schwerpunkte

= Lenkungsmechanismen
und deren geschatzte
Wirkung

Darstellung PQM 5%

ZK3

Lehrlingsausbildung

5%

Bewertet wird das prozentu-
ale Verhéltnis der Gesamt-
zahl der bei den Anbieten-
den angestellten Lerenden
zu den Vollzeitstellen.

Das Angebot mit dem hdchs-
ten Anteil Lemenden erhalt
die Maximalpunkizahi (of-
fene Skala). Angebote ohne
Lernende erhalten 0 Punkte.

Angebotsformular
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Anhang 4 Lieferungen / IT Hardware
Eignungskriterien Beschrieb Nachweis
EK1 Wirtschaftiiche / finanzielle Leistungsfahigkeit
EK1.1 | Solventes Unternehmen Die Anbietenden sind aus Ausgeflillte Selbstdeklaration.
wirtschaftlicher Sicht fur die Auf Nachfrage sind weitere Nachweise nachzu-
Erfillung des Auftrages ge- reichen (z.B. Jahresrechnungen, Betreibungsre-
eignet, gisterauszug, etc.)
indem sie wirtschaftlich/fi-
nanziell aufrecht stehen.
EK1.2 | Versicherung Die Anbietenden verfigen Ausgefililites Angebotsformular.
{iber eine Betriebshaftpflicht- | Auf Nachfrage ist eine Bestatigung der Versiche-
versicherung mit einer De- rungsdeckung nachzureichen
ckungssumme von mindes-
tens CHF 10 Mio. pro Ereig-
nis (fur Sach-, Personen-
und Vermdgenschéden zu-
sammen).
EK2 Fachliche / technische / personelle Leistungsfihigkeit
EK2.1 Erfahrung Anbieter Fundierte Erfahrung des An- | Mindestens zwei in Bezug auf Auftragssumme
bieters und Komplexitat vergleichbare Referenzen, aus-
gefiihrt in den letzten fiinf Jahren;
Ausaeflillites Angebotsformular
EK2.2 | Ausreichend personelle Der Anbieter ist in der Lage, | Eigener Beschrieb des Projektteams inkl. CVs.
Ressourcen die Arbeiten zu den verlang-
ten Lieferergebnissen ge-
méss Projektzeitplan durch-
zufithren und abzuschlies-
sen. Er zeigt auf, Giber wel-
che personellen Ressourcen
er verflgt und mit welchen
Personen / Funktionen er
den Auftrag fristgerecht und
in erwarteter Qualitét abzu-
wickeln gedenken.
Ge-
Zuschlagskriterien Beschrieb Nachweis wich-
tung
ZK1 Preis 60 %
= Gemdss Vorgaben in Of- | Offertdeckblatt/L eistungsverzeichnis
fertdeckblatt/Leistungs- vollsténdig ausgefiillt
verzeichnis
» Pauschalangebote sind
nicht zuldssig
ZK2 Qualitat 35%
Technische Ausflihrung Mindestanforderungen ge- Projektbezogene, technische Unterla- 30%

maéss Leistungsverzeichnis
sind zwingend. Bewertung
dartiberhinausgehender qua-
litativer Aspekte zu

= Funktionalitat

= Verarbeitung

= Dauerhaftigkeit

* Ergonomie

» Materialbewirtschaftung

= Okologie und Umweltver-
traglichkeit

« Dauerhaftigkeit

« Ersatzteil- und Lagerhal-
tung

gen
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= Bedienerfreundlichkeit

Projektbezogenes Quali- | = Definition der Qualitats- Darstellung PQM ' 5%
tédtsmanagement: schwerpunkte
= Lenkungsmechanismen
und deren geschatzte
Wirkung
ZK3 Lehrlingsausbildung | * 5%

Bewertet wird das prozentu-
ale Verhélinis der Gesamt-
zahl der bei den Anbieten-
den angestellten Lernenden
zu den Volizeitstellen.

Das Angebot mit dem héchs-
ten Anteil Lernenden erhait
die Maximalpunktzahl (of-
fene Skala). Angebote ohne
Lernende erhalten 0 Punkte.

Angebotsformular
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